Co to znaczy
rozpoznac rynek?




Co to jest rynek?

= Rynek, Instytucja lub
mechanizm umozliwiajgcy
kontakt osobom posiadajgcym
dobra I ustugil (producentow) z
chetnymi do ich zakupu
(konsumentami).



http://portalwiedzy.onet.pl/83799,,,,dobro,haslo.html
http://portalwiedzy.onet.pl/25217,,,,usluga,haslo.html

Jak rozpoznac rynek?

= Nawet dla najmniejsze] firmy bardzo
duze znaczenie ma trafne
rozpoznanie rynku pod kgtem
popytu na oferowany produkt, lub
ustuge. Brak klientow lub ich
niewystarczajgca ilosc powoduje, ze
firma traci racje bytu.



Wazna dobra lokalizacja

= Analiza istniejgcych obiektow
produkeyjnych na terenie w ktorym
chcemy otworzyc firme; ich wielkosc,
usytuowanie | wyposazenie

= Musimy miec dobre potgczenie
komunikacyjne do miejsca w ktorym
chcemy otworzyc swoj biznes



Odbiorca oferty

= Precyzyjne okreslenie adresata oferty ma
zasadnicze znaczenie. Bez tych
Informacji wszelkie dziatania
marketingowe sg mato doktadne a to w
sytuacji ograniczonych mozliwosci
finansowych I organizacyjnych
zZWigzanych z wielkoscig firmy zazwycza|
przynosi skutki dalekie od pozadanych.



1. Przeprowadzanie rozmow z klientami, np. na
temat produktu - wstuchiwac sie, czy go chwala,
czy ha niego narzekaja.

2. Dotaczenie do produktu prostej ankiety do
wypetnienia z kilkoma pytaniami - ma ten walor,
ze bedzie pochodziC od konkretnych
uzytkownikow.

3. W przypadku firmy, ktora sprzedaje produkty
poprzez przedstawicieli handlowych, moze ich
Z0obowigzac do przeprowadzenia wywiadu z
odbiorcg na temat produktu.

4. Mata firma moze tez przeprowadziC wtasne
rozeznanie rynku, odwiedzajgc kilka hurtowni |
sprawdzajgc oferte w Internecie.



= Nastepny krok polega na ustaleniu,
Kim sg potencjalni klienci — czym sie
zajmujg, W jakim sg wieku, jakiej pitci
| J|akg maja sytuacje finansowa,
gadzie mieszkajg I jakie sg ich
ZWyczaje dotyczgce zakupow.



Rozpoznanie konkurenciji

= jlu nabywcow majg firmy konkurencyjne
oferujgce podobne produkty lub ustugi

= W Jakim stopniu zaspokajajg potrzeby
lokalnego rynku

= W czym sg do twojej firmy podobne a
czym sie roznia



Bardzo wazne 1!

= Kiedy juz poznasz teren na ktorym
chcesz dziatac, rynek, klientow, a takze
konkurencje, powinienes zastanowic sie
nad podazg, popytem i ceng, czyli nad
tym ile ludzie mogg kupic I co wiece]
mozesz im zaoferowac



Dziekuje



